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  Департамент по развитию предпринимательства и созданию рабочих мест

 Информационный листок об услугах по развитию бизнеса [image: image2.jpg]



Начни свой бизнес (НСБ)

Программа НСБ является частью программы НССБ. Более подробно программа НССБ описывается в Информационном листке о Программе НССБ.

I. Что представляет собой программа НСБ?

НСБ – это программа на основе комплекса учебных материалов, предназначенная для потенциальных предпринимателей, имеющих свою бизнес-идею и желающих организовать и начать свое собственное предприятие. Программа позволяет организовать интерактивное обучение в соответствии с потребностями обучаемых; курс обучения занимает не более 5 дней и проводится с применением гибких технологий и методик обучения взрослых.

II. Цель 

Целью курса НСБ является обучение потенциальных предпринимателей навыкам разработки конкретных, реалистичных бизнес-идей, отвечающих требованиям кредитования, которые могут служить отправной точкой для начала собственного малого бизнеса. Итогом обучения по курсу НСБ выступает завершенный бизнес-план, подготовленный будущими предпринимателями. Такой бизнес-план становится основным ориентиром для  дальнейших действий предпринимателями по открытию своего бизнеса. 

III. Целевые группы 

Подготовка по курсу НСБ имеет своей целью охватить потенциальных предпринимателей, желающих открыть свое микро-предприятие или начать свой малый бизнес. Для того чтобы сделать свое обучение максимально эффективным, предприниматели должны перед началом подготовки по курсу НСБ разработать конкретный и реальный бизнес-план. Подготовка по курсу НСБ одинаково полезна как для мужчин, так и женщин, как для жителей города, так и сельской местности. Воспользоваться этим курсом могут люди всех возрастов. 

ГБИ – Генерируй бизнес-идею

Потенциальным предпринимателям, у которых нет пока конкретной бизнес-идеи, перед началом обучения по НСБ настоятельно рекомендуется принять участие в двухдневном курсе ГБИ (Генерируй свою бизнес-идею).
После прохождения учебного курса ГБИ потенциальные предприниматели будут способны оценить свои предпринимательские качества, а также смогут определить для себя какой вид конкретной и реалистичной бизнес-идеи лучше всего подходит именно для них.

IV.  Элементы программы НСБ

Программа НСБ предназначена для того, чтобы потенциальные предприниматели смогли, среди прочего, приобрести навыки  по

· составлению маркетинговой стратегии 

· планированию потребности в персонале 

· расчету стоимостных параметров планируемого производства товаров и услуг 

· выбору оптимальной организационно-правовой формы для своего бизнеса 

· определению необходимых лицензий и разрешений 

· проведению оценки экологических последствий планируемого бизнеса 

· прогнозированию финансового состояния и денежных потоков 

Учебный комплекс по НСБ включает в себя основное учебное пособие, пособие по составлению бизнес-плана и деловую игру по программе НССБ:

· Основное пособие по НСБ используется и как учебник для занятий,  и как справочник для предпринимателей после завершения занятий. В пособии дается поэтапное объяснение процесса подготовки бизнес-плана и его последующего осуществления. Материал пособия изложен  простым и доступным для понимания языком и сопровождается  большим количеством рисунков и иллюстраций, облегчающих объяснение и восприятие используемых терминов и понятий. Отличительной чертой данного пособия являются также примеры из реального бизнеса и практические упражнения по его ведению как женщинами, так и мужчинами. Все это позволяет читателю быстро применять на практике изученный теоретический материал путем поэтапной проработки соответствующих разделов пособия по составлению бизнес-плана. 

· Деловая игра по программе НССБ позволяет потенциальным предпринимателям воспроизводить возможные варианты организации и ведения малого бизнеса. В ходе проведения игры они приобретают навыки управления малым предприятием и имеют возможность применить на практике полученные знания 

V.  
Проведение занятий 

Стандартный курс НСБ проводится в течение  пяти дней аудиторных занятий с последующей, как минимум, одной групповой консультацией. Консультационное занятие  желательно проводить в срок не позднее одного месяца после завершения обучения. После проведения консультационных занятий, преподаватель НСБ снабжает своих слушателей необходимыми контактами для получения соответствующих услуг по развитию бизнеса и, если считает это возможным, рекомендует некоторым из них пройти курс обучения менеджменту по программе ССБ,  целью которого является обеспечить упрочение деловых операций в начальный период деятельности. Преподаватели НСБ, которые в своей работе учитывают основные характерные черты и особенности личности и деятельности своих слушателей, обязаны провести анализ уровня удовлетворенности клиентов проведенным обучением и качеством вспомогательных услуг, предоставленным в ходе обучения  и после него. Такие сведения помогают вносить коррективы в планирование и проведение курсов обучения в будущем, и обеспечивают, таким образом, постоянное улучшение качества предлагаемых учебных услуг. 

VI. Где программа была уже внедрена?

Программа НССБ была внедрена в более 90 странах Азии, Африки и Латинской Америки. Курс НСБ как компонент программы НССБ был добавлен   в 1991 году. Проведенное в 2002 году обследование охвата программой показало, что программа НСБ являлась основным учебным компонентом программы НССБ в самых разных странах мира.

VII. Как проводится измерение воздействия и эффективности?

Воздействие программы НСБ обусловлено методами и особенностями  процесса анализа. В последнее время стали применять методики оценки эффективности воздействия по контрольным группам. В целом количество слушателей, открывших свое дело после прохождения обучения по программе НСБ, колеблется от 14 до 54 процентов. Гораздо труднее поддается измерению число созданных таким образом рабочих мест. По оценкам, каждое новое малое предприятие дополнительно создает от 2,4 до 3,4 новых рабочих мест.

Дополнительные сведения о программе НСБ можно найти в Информационном листке о программе НССБ.
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